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CEE B1 - prirazovani mluvcich

1. (Petr, 34 let, IT)

"Novoro¢ni vyprodeje beru hlavng jako racionélni investici. Vyhybam se impulzivnim
nakuptim zlevnénych hlouposti. Cilen¢ vyckavam na slevy u drazsich technologii,
nebo si predem vytipuji kvalitni zimni obleceni. Neni to o Uspoie penéz, ale o
efektivnim vyuziti rozpoétu. Casto tak pofidim prémiové zbozi, které bych si za plnou
cenu neobhajil."

2. (Jana, 28 let, Marketing)

"Pro mé jsou to spiSe zavody v trpélivosti. Cely prosinec odoldvam pokuseni koupit si
vano¢ni darky, které se mi libi, abych je v lednu ulovila se slevou. I kdyz to vyzZaduje
jistou disciplinu, ta radost z ndkupu véci, kterou jsem chtéla, a jesté za zlomek
puvodni ceny, je k nezaplaceni. Jen ty fronty u zkuSebnich kabinek by mohly byt
kratsi."

3. (Martin, 45 let, ManazZer)

"Uptimné? Chaos a plytvani casem. Ty obchody jsou pieplnéné vécmi, které nikdo
nechtél uz pred Vanoci. Dfive jsem slevy aktivné vyhledaval, ale ted’ uz me¢ nebavi
prehrabovat se v nekone¢nych hromadkach obleceni s pochybnou kvalitou. Radé&ji si
piiplatim a nakoupim v klidu a cilené. Radost z jedné kvalitni véci pievazi nad
hromadou levnych kusi."

4. (Katerina, 21 let, Studentka)

"Vyuzivam je hlavné na dopliiovani Satniku. Vim, Ze letni véci kon¢i v lednu v
obrovskych slevach. Klidn¢ koupim plavky nebo lehké $aty, které vynosim az za ptl
roku. Vzdycky si stanovim limit, abych neutratila pfili§, ale vétSinou se to neobejde
bez néjakého neplanovaného ulovku. Je to adrenalin a skvély zpiisob, jak se zbavit
povano¢ni nudy."

5. (David, 50 let, Podnikatel)

"Pro nés podnikatele jsou to spiSe signaly o stavu trhu. KdyZ vidim drastické slevy
hned po Vanocich, vnimam to jako zoufaly pokus obchodnikti o uvolnéni kapitalu.
Osobné nakupuji minimalné, ale ob¢as sdhnu po knihach nebo specializovaném
nafadi, kde je sleva opravdu vyznamna. Musite byt imunni vii¢i agresivnimu
marketingu, ktery vas nuti kupovat nepotiebné véci."
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6. (Veronika, 39 let, U¢etni)

"Uz léta funguji na principu seznamu. Pfed Vanoci si sepiSu, co mi opravdu chybi —
titeba nova panev, povleceni nebo konkrétni kosmetika. Vyhybam se centru, vSe feSim
online, a jen ¢ekdm, az naskoci ta spravna sleva. USetfim si tim stres a zklamani z
front. Letos mam v planu hlavné doplnit domaci zasoby a pofidit synovi sportovni
vybaveni."

6 Frazi, které se hodi k textium (1-6):

1.

6.

Hlavni je minimalizovat riziko. A) Petr

2. Nejlepsi je seznam a systém. F) Veronika

3. Fronty u kabinek jsou nejvétsi trest. B) Jana
4.
5

. Dopliiuji Satnik na dalsi [éto. D) Katefina

Laciné hromady mne nezajimaji. C) Martin

Slevy znaci zoufalstvi trhu. E) David

2 Fraze, které se nehodi k Zadnému textu (Nadbytecné):

7
8

. Davam prednost darkovym poukazim.

. Nakupuji vyhradn¢ v malych buticich.

Propojeni textd a frazi:

1. Petr (IT): Hlavni je minimalizovat riziko. (Petr mluvi o racionélni investici a
efektivnim rozpoctu.)

2. Jana (Marketing): Fronty u kabinek jsou nejvétsi trest. (Jana si st€zuje, ze fronty
mohly byt kratsi.)

3. Martin (ManazZer): Laciné hromady mne nezajimaji. (Martin mluvi o pieplnénych
obchodech a pochybné kvalitg.)

4. Katerina (Studentka): Dopliuji Satnik na dalsi 1éto. (Katetina kupuje plavky a lehké
Saty, které vynosi az za pul roku.)

5. David (Podnikatel): Slevy zna¢i zoufalstvi trhu. (David vnima drastické slevy jako
signal o stavu trhu a zoufaly pokus obchodnik.)

6. Veronika (U&etni): Nejlepsi je seznam a systém. (Veronika si sepisuje seznam toho, co
chybi, a vSe fesi online.)
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